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Dieses Forum richtet sich an:

Vorstande, Geschaftsfiihrer, Fihrungskrafte und Aufsichtsrate
aus gewerblichen Genossenschaften, Verbundgruppen/Franchise-
systemen und Kooperationen aus Handel, Handwerk und Dienst-
leistungsgewerbe.

Strategische Beschaffung als Werttreiber in Verbundgruppen

Die bedarfsgerechte und wirtschaftliche Versorgung ihrer mittel-
standischen Mitgliedsunternehmen sowohl mit Handelswaren als
auch mit Roh-, Hilfs- und Betriebsstoffen ist traditionell eine zen-
trale Kernkompetenz der Verbundgruppen. Kooperationen kommt
als Bindeglied in der Wertschopfungskette eine zentrale biindeln-
de und koordinierende Schlisselrolle zu. Im Zuge des Wandels der
Markte sehen sich Verbundgruppen heute jedoch neuen Heraus-
forderungen gegeniibergestellt, die vielfach zu einem Uberdenken
der bisherigen Beschaffungsstrukturen und -prozesse zwingen.
Dabei stellen sich fiir Verbundgruppen insbesondere die folgenden
Fragen:

Wie wirkt sich die Volatilitat der Markte auf die Anschlusshauser
aus? Schaffen (vertikale) Kooperationen mehr Versorgungssicher-
heit? Profitieren Verbundgruppen ausreichend von den Chancen,
die das E-Procurement bietet? Welche heterogenen Entwicklungen
im Verbund gibt es in Bezug auf die zunehmende Internationa-
lisierung und Globalisierung der Beschaffung? Welches sind die
richtigen Strategien? Wie konnen Risiken und Abhdngigkeiten in
der Wertschopfungskette kontrolliert und minimiert werden? Was
machen andere Verbundgruppen anders und besser?

Wahrend der ADV-Cheftage bekommen Sie mégliche Antworten
und Problemldsungen auf die Vielzahl dieser Fragen prasentiert.

René Borresch

Dr. Ludwig Veltmann

Dr.Hans-K. Knoben

Nutzen Sie zudem die Chance, sich neben einer Reihe von Fach-
vortragen und wahrend der festlichen Abendveranstaltung mit
anderen Teilnehmern aktiv tber die aktuellen Herausforderungen
und Trends in der Beschaffung von Verbundgruppen und Handel
auszutauschen.

lhr Nutzen:
Fir Sie beleuchten Referenten aus Handel, Praxis und Beratung
wesentliche fur Verbundgruppen relevante Aspekte aus dem
Bereich des Beschaffungsmanagements.
Sie setzen sich mit gréfen- oder branchenbedingten Gemein-
samkeiten und Unterschieden im strategischen Einkauf von
Verbundgruppen auseinander.
Sie diskutieren die zukiinftigen Entwicklungen der Rohstoff-
maérkte und Mafinahmen, um Ihre Versorgung langfristig zu
sichern.
Sie erfahren aus erster Hand, welche Beschaffungsstrategien
andere Verbundgruppen verfolgen und profitieren von deren
Erfahrungswerten.
Sie reflektieren, wie auch mittelstandische Unternehmen von
der Globalisierung sowie einer modernen Einkaufsorganisa-
tion profitieren konnen.
Die Tagung bietet eine optimale Plattform zum gezielten Aus-
tausch und zur Sammlung neuer Impulse rund um das Thema
Beschaffung.

Steffen Eschinger

Axel Herlinghaus
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Gero Hohmuth

Begrufiung
René Borresch, Bereichsleiter,
Akademie der Verbundgruppen ADV, Montabaur

anschlieflend Grufiworte
Dr. Ludwig Veltmann, Hauptgeschdftsfiihrer,
DER MITTELSTANDSVERBUND ~ ZGV, Berlin

Beschaffung als Chefsache - strategisches
Beschaffungsmanagement als Erfolgsfaktor

Dr. Hans-K. Knoben, MCT Unternehmensberatung
GmbH, KéIn

Moderne Einkaufsorganisation — durch den Einkauf

besser als der Wettbewerber sein!
Steffen Eschinger, Eschinger Consulting GmbH,
Frankfurt am Main

Kaffee- und Kommunikationspause
Rohstoffentwicklung auf volatilen Markten:
Vorsprung durch Marktwissen

Axel Herlinghaus, Senior-Rohstoffanalyst,
DZ Bank AG, Frankfurt am Main
Energiebeschaffung 2020

Gero Hohmuth, Vertriebsleiter,

meistro Energie GmbH, Ingolstadt

Pause

Abendveranstaltung

Dr. Andreas Bergmann

9.00 Uhr

9.45 Uhr

10.30 Uhr

11.00 Uhr

11.45 Uhr

12.30 Uhr

Markus Bojack

Praktisches Risikomanagement -
Uberraschungen effektiv vermeiden

Dr. Andreas Bergmann, ehemals Leiter Performance
Analyse und Prozesse & Systeme, Einkauf Deutsch-
land, Sanofi-Aventis Deutschland GmbH, Frankfurt
am Main

Innovatives Beschaffungsmanagement —
zukunftstrachtige Losungen
Markus Bojack, a.m.consult, Bonn

Kaffee- und Kommunikationspause

Sourcing-Strategien fuir Mittelstand und
Kooperationen — Erfolgsbeispiele aus der Praxis
Otto Umbach, OTTO E. UMBACH, UNTERNEHMER-
BERATUNG, Hildesheim

Compliance in der Beschaffung:

Ganzheitliche Losungen fiir den nachhaltigen
Unternehmenserfolg

Michael Weppler, Executive Vice President Systeme,
TUV Rheinland, KéIn

Ende der Tagung und
Gelegenheit zum Mittagessen

(Anderungen vorbehalten)

Otto Umbach Michael Weppler



02602 14 95'500 Bitte nutzen Sie diese Seite als Kopiervorlage.

ADV-CHEFTAGE 2012

Intelligente Beschaffung im Verbund

Termin/Anmelde-Nr.:
06.11. — 07.11.2012 (SB412-033)

Veranstaltungsort:
Schloss Montabaur | 56410 Montabaur

Preis fiir Mitglieder des MITTELSTANDSVERBUNDES - ZGV: Preis fiir Nicht-Mitglieder:
EUR 590,— EUR 660,—

zzgl. Pensions- und Ubernachtungskosten.

(Mitglieder der ADG/des Férdervereins erhalten eine gesonderte Rabattierung.)

lhre Ansprechpartnerin bei der ADV:
Corinna Ruske, E-Mail: corinna.ruske@verbundgruppenakademie.de, Tel.: 02602 —14-137

/ O Ja,ich nehme an der Tagung teil.

Unternehmen Position
E-Mail
Name/Vorname Telefon
Strafde/Postfach Telefax
PLZ/Ort Datum Unterschrift und Stempel

[0 Mein Unternehmen ist Mitglied des MITTELSTANDSVERBUNDES — ZGV.

Wir buchen Thnen automatisch ab dem Vorabend der Veranstaltung ein Zimmer im Hotel inklusive aller zusatzlichen Leistungen. Wenn Sie nicht am Vorabend anreisen
oder gar keine Ubernachtung benétigen, kreuzen Sie bitte an: [ keine Vorabendanreise [ keine Ubernachtung

Mit welchem Verkehrsmittel werden Sie anreisen? [ Bahn O pxw [ pxw-Mitfahrer



